
Le German Business Center – GBC

Le GBC situé au cœur de Casablanca, capitale économique du Maroc, 
opère en tant qu’entreprise commerciale et comme interface avec 
l’économie allemande. Faisant office de tremplin pour pénétrer de 
nouveaux marchés européens, il vous offre les conditions idéales 
pour une présence réussie en Allemagne et vous assiste largement 
sur place.

La réussite de vos affaires est notre objectif!

Mentions légales

German Business Center s.a.r.l.
14 Boulevard de Paris
20000 Casablanca
Maroc

Téléphone : +212 (0) 5 22 20 85 75
E-mail : info@gbc.ma
Internet : www.gbc.ma

Registre :
Registre de Commerce n° : 325599
Identification fiscale n° : 15245296
Patent n° : 35592036
CNSS : 4437647

Données bancaires :
Banque Populaire
Compte n° : 21211 27424770007 27
BIC : BCPOMAMC
IBAN : MA 190 780 21211 27424770007 27

Illustrations :
© GBC (immeuble du GBC, vue sur Casablanca de la terrasse 
panoramique du GBC)

Votre agence commerciale 
en Allemagne

www.gbc.ma

Manifestation d’intérêt

  J‘aimerais prendre RDV pour me faire conseiller.
  Je suis intéressé(e) à recevoir plus d’informations sur le GBC.

Civilité/titre  

Nom, prénom 

Entreprise/institution 

Position  

Rue  

Code postal, ville 

Téléphone  

Téléphone portable 

Fax  

E-mail  

Message  

Date/lieu  

Nous accordons une extrême importance à la protection de vos données. Nous travail-
lons dans le respect de la loi et toutes vos données personnelles ne seront traitées par 
l’équipe du GBC qu’avec votre consentement.

Nous vivons la responsabilité R



Présentation du GBC

Le GBC dispose d’une excellente infrastructure et d’un important 
réseau. Il agit comme passerelle entre vous et les partenaires alle-
mands, avec qui il échange en permanence. Profitez de ces atouts pour 
développer vos affaires en Allemagne et au Maroc et augmenter la 
compétitivité de votre entreprise.

Ensemble pour votre réussite!

Gestion du personnel

Nous prenons nos responsabilités à cœur et vous cherchons le meilleur 
personnel pour vous aider à pénétrer le marché allemand et distribuer 
vos produits. Grâce à notre présence sur place, nous lui apportons un 
soutien constant et l’encadrons tout au long de ses activités.

La formation du personnel joue un rôle déterminant pour votre 
réussite. Celle-ci est donc réalisée ensemble par nos deux entreprises, 
regroupant ainsi nos deux expertises.

Procédures d’appel d’offre

•  Observation du marché
•  Participation aux appels d’offre
•  Suivi avec les décideurs politiques et économiques

Gestion de votre réseau 
et de vos activités commerciales

•  Participation aux salons professionnels et conférences 
•  Représentation de votre entreprise lors d’entretiens B2B 
•  Placement de votre produit sur des plateformes ciblées
•  E-Commerce
•  Réseaux sociaux 

Communication

La langue, c’est ce qui nous lie les uns les autres! 
Que ce soit brochures, cartes de visite, contrats, website etc., le GBC 
adapte tout votre matériel de communication à la culture et à la 
langue du pays.

Entrée sur le marché

•  Analyse continue des secteurs et de la concurrence 
•  Création d’une base de données professionnelle
•  Identification, évaluation et sélection 
 de partenaires qualifiés 

Acquisition de clients

•  Identification des besoins et souhaits 
 de vos clients 
•  Diffusion d’informations complète sur vos produits 
•  Elaboration d’offres aux clients
•  Conclusion d’affaires et service client

Mise en place de vos activités Gestion et développement de vos activités

Plan d’action 1 Plan d’action 2


